
ปัจจุบัน ผู้ บริโภคไทย ค้ นหาข้ อมูลก่อนตัดสินใจซื้อแทบทุกครั้ ง แค่ซื้อโฆษณาอาจไม่ทำให้ แบรนด์น่าเชื่อถือขึ้น เพราะคนเชื่อ
ประสบการณ์ของผู้ ใช้ ด้ วยกันเองมากกว่า จึงไม่แปลกที่ธุรกิจยุคใหม่จะหันมาใช้  รับทำ seeding ควบคู่ไปกับช่องทางอื่น
Seeding คืออะไร และทำไมถึงสำคัญ Content Seeding คือการหว่านเมล็ดพันธุ์ของข้ อมูลลงในพื้นที่ออนไลน์ ไม่ว่าจะเป็ น
เว็บบอร์ด กลุ่มเฟซบุ๊ก คอมเมนต์ใต้ โพสต์ บล็อก หรือเว็บรีวิ ว โดยให้ ข้ อมูลที่เป็ นประโยชน์ก่อน แล้ วค่อยพูดถึงแบรนด์ สิ่งที่
ทำให้  seeding คุ้ มค่าในระยะยาวคือ เนื้อหาที่ถูกวางไว้ จะคงอยู่บนอินเทอร์เน็ตต่อไป และช่วยให้ ชื่อแบรนด์ปรากฏในหน้ า
ค้ นหามากขึ้น แบบไหนที่ควรใช้ บริการรับทำ Seeding - ชื่อสินค้ าไม่มีผลการค้ นหาที่เป็ นกลางเลย - มีรีวิ วเชิงลบค้ างอยู่หน้ า
แรกและอยากดันข้ อมูลที่ถูกต้ องขึ้นมา - กำลังจะเปิดตัวสินค้ าใหม่และต้ องการสร้ างกระแสก่อนวางขาย - CPC สูงขึ้นเรื่อย ๆ จน
กำไรบาง - ขายของราคาสูงที่ลูกค้ าเทียบหลายเจ้ า บริการรับทำ Seeding ครอบคลุมอะไรบ้ าง 1. วางแผนก่อนลงมือ ก่อนเขียน
แม้ แต่ประโยคเดียว การทำความเข้ าใจสินค้ า คู่แข่ง และคำค้ นที่ลูกค้ าใช้ จริง แล้ วจึงร่างแกนสารที่อยากให้ คนจำ 2. เขียน
เนื้อหาให้ เหมือนคนจริง ทีมนักเขียนจะผลิตเนื้อหาหลายรูปแบบ ตั้ งแต่คำถามสั้ นไปจนถึงรีวิ วยาวพร้ อมรูปประกอบ เพื่อให้ บท
สนทนาดูสมจริงและไม่ถูกมองว่าเป็ นสแปม 3. เลือกพื้นที่ให้ ตรงกลุ่ม การเลือกที่ลงสำคัญพอ ๆ กับเนื้อหา บริการเฉพาะทาง
อาจต้ องอาศัยกลุ่มเฉพาะกลุ่ม ทีมงานจะจัดตารางกระจายแบบค่อยเป็ นค่อยไป 4. ต่อยอดสู่การค้ นหา หัวข้ อกระทู้ จะถูกตั้ งตาม
คำที่คนค้ นหาจริง ช่วยให้ เว็บไซต์แม่ได้ รับประโยชน์ไปด้ วย คุ้ มค่ากว่าการทำอย่างใดอย่างหนึ่งเดี่ยว ๆ 5. วัดผลได้ จริง อย่าจ้ าง
เจ้ าที่ตอบไม่ได้ ว่าวัดผลอย่างไร เช่น จำนวนการเข้ าถึง ยอดวิว จำนวนคอมเมนต์ อันดับคำค้ น และปริมาณการค้ นหาชื่อแบรนด์
ทำไมถึงควรใช้ บริการรับทำ seeding หลายคนเริ่มต้ นด้ วยการทำเอง แต่มักเจอปัญหาเดิม ๆ ไม่มีเวลาเขียนต่อเนื่อง เนื้อหาซ้ำ
จนถูกลบ และไม่รู้ ว่าควรโพสต์ที่ไหน ทีมงานมืออาชีพ มีกระบวนการที่ผ่านการลองผิดลองถูกมาแล้ ว จึงลดความเสี่ยงและ
ประหยัดเวลาได้ มาก เลือกอย่างไรไม่ให้ เสียเงินฟรี 1. ขอ portfolio ที่ตรวจสอบได้  2. ถามว่าเนื้อหาเขียนใหม่ทั้ งหมดหรือคัด
ลอกมา 3. ขอตัวอย่างรายงานก่อนเซ็นสัญญา 4. อย่าหลงเชื่อการรับประกันที่เกิ นจริง 5. เทียบราคาโดยดูที่คุณภาพ ไม่ใช่
จำนวนโพสต์อย่างเดียว ระยะเวลาที่ต้ องใช้  ในกรณีส่วนใหญ่ ช่วง 30 วันแรกคือการปูพื้น เดือนถัดมามักเห็นทราฟฟิกขยับ
seeedly.com จากนั้ นผลลัพธ์จะทบต้ นไปเรื่อย ๆ บทสรุป การทำ seeding ไม่ใช่ทางลัด แต่เป็ นการลงทุนระยะยาว เมื่อไรที่คุณ
อยากให้ แบรนด์มีเสียงในตลาด เริ่มวันนี้ย่อมดีกว่ารอให้ คู่แข่งพูดถึงตัวเองไปก่อน ติดต่อเราเพื่อรับคำปรึกษาและใบเสนอราคา
ฟรี ได้ ทันที

https://seeedly.com/

